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people management
communicatie
negotiatie
relatiebeheer
strategie
creativiteit

digitale crm

videografie
muziek
koken

sport

28 MAART 1977
SAMENWONEND

1 ZOON EN 2 DOCHTERS

MATHIEU SENNESAEL

(FIELD) SALES MANAGER

Gemotiveerde en resultaatgerichte (field) sales manager met
ervaring in FMCG, retail, B2B en KMO. Een commerciéle hands-on
bruggenbouwer én sterke coach met uitgesproken people
management skills, gecombineerd met een sterke marketing- en
CRM-affiniteit. Focus op het beheer van omzet en budget in
combinatie met een langetermijnvisie om zo sterke

businessresultaten te realiseren en teams te laten groeien.

EGON HOGESCHOOL GENT, 1997-2000

Bachelor communicatiebeheer

VRIJE UNIVERSITEIT BRUSSEL, 1996-1997

Communicatiewetenschappen

MARSENN, 2003-HEDEN

+ Zaakvoerder
Uw partner op korte, middellange of lange termijn voor
resultaatgerichte ondersteuning op het gebied van field sales

management, digitale marketing en communicatie.

KARCHER BELUX, 2019-2023

+ Sales manager strategische dealer sales Belux
Verantwoordelijk voor coaching en opvolging van het Belux dealer
sales team en Kdarcher-stores. Implementatie dealer development
programma, sales actieplan en marketingplan. Beheer budget,
marge, cijfers, interne rapportering en top 5 klantenportefeuilles.

Volledige P&L verantwoordelijkheid.



Sales excellence, 2020
Leidinggeven, 2019
Negotiating skllls, 2015
Presentation skills, 2014
Vicré training, 2014
Immarsa training, 2007
80/20 training, 2007
CBD college Barcelona, 2007
Train the trainer, 2005
Negotiating skills, 2005

Face to face selling, 2002

Microsoft platform
MacOS platform

Adobe platform
Photoshop
Illustrator
Premiere
Indesign
Bridge
Lightroom
Acrobat

Google platform
Odoo platform
Diverse CRM pakketten
FOCKAERTSHOF 23
9770 KRUISHOUTEM

+32 473/92.83.57
M.SENNESAEL@GMAIL.COM

LEGRAND GROUP BELGIUM, 2011-2019

+ Field Sales manager DIY - IT - retail & e-commerce
Beheer van DIY-business en uitbouw van IT-, retail- en
e-commerce in de Benelux, inclusief integratie van key
partners o.a. Bol.com, Tech Datag, Lecot, Van Marcke en Hama.
Coaching sales team, jaarplanbeheer, marktanalyse en

rapportering.

+ Key account manager DIY - retail Benelux

Key Account Manager Benelux, verantwoordelijk voor
productrange, marketing, pricing, promoties en CRM.
Onderhandeling jaarcontracten, introductie Legrand- en
Bticino-assortimenten en beheer top 5 klantenportefeuilles
met volledige P&L.

SCALA PLASTICS, 2010-2011

+ Sales manager - International key account
Salesmanager voor Belgische, Nederlandse, Spaanse en Portu-
gese DIY-markt. Verantwoordelijk voor sales, assortiment,

pricing en teamontwikkeling.

ARCELOR STEEL SERVICE MECHELEN, 2009-2010

+ Key account manager
Opstart van de commerciéle activiteiten B2C in de
Belgische markt voor band- en plaatstaal. Stopzetting van de

bedrijfsactiviteiten in 2010 omwille van staalcrisis.

PROCTER & GAMBLE, 2003-2009

+ Key account manager Makro - Lambrechts
Account Executive voor P&G-merken (Gillette, Oral-B).
Verantwoordelijk voor jaarcontracten, assortiment, shelving,

pricing, promoties en CRM-rapportering.

+ Key account manager Lidl - Lambrechts - Blokker
Account Executive voor P&G-merken (Gillette, Oral-B). Beheer
van jaarcontracten, assortiment, pricing, promoties en CRM.

Introductie A-brands bij Lidi als eerste FMC in Belgié

+ Field sales coach
Coaching van alle nieuwe field representatives in Belgié

volgens de P&G introguide (7-stappen).

« Regional account representative

Verantwoordelijk voor F]/F2 banners in Oost- en
West-Vlaanderen voor P&G-merken. Uitvoering van 4 P’s,
samenwerking met 14-koppig team en contactpunt sales-

marketing.



